Dowiedz sie wiece]
o Studiach Licencjackich
Uczelni ASBIiRO

KIERUNEK SPRZEDAZ
| MARKETING

Z TEGO PRZEWODNIKA DOWIESZ SIE:

e Kim jestesmy i co robimy?

e Czym réznimy sie od innych, tradycyjnych uczelni?

e Co zyskasz, studiujac na ASBIRO?

e Dla kogo stworzylismy kierunek Sprzedaz i Marketing?
e Jaki jest program tych studiow i specjalnosci do wyboru
e Jak wyglada harmonogram zjazdow w najblizszym roku
e Poznasz wazne informacje zwigzane z rekrutacja




KIM JESTESMY
| CO ROBIMY?

UCZELNIA ASBIRO TO NIE STUDIA
-~ TO SPOLECZNOSC!

Zapomnij o wkuwaniu na pamiec
bezwartosciowej wiedzy i “mitych paniach
z dziekanatu”. W ASBIRO dotgczasz do
ekipy wiascicieli firm. Od 2007 roku
udowadniamy, ze biznesu trzeba uczyc sie
od ludzi, ktdrzy juz go robig. Nasze studia
to tylko punkt wyjscia do relacji

i kontraktow — inwestycji, ktora zostanie

z Toba na zawsze.

NIE JESTESMY TYPOWA
UCZELNIA...

Jestesmy uczelnig stworzong przez
przedsiebiorcow — dla przedsiebiorcow.
Jako jedyni nie skupiamy sie na
ksztatceniu absolwentow, ktdrzy swietnie
odnajda sie na rynku pracy... Nasi
absolwenci tworza rynek pracy!

W trakcie studiow zaktadajg oraz rozwijaja
wiasne biznesy, a my dostarczamy im
praktycznag wiedze, konkretne
kompetencje i kontakty, ktore otwieraja
wiele drzwi. Oprocz studidw organizujemy
tez kursy, lokalne i zagraniczne wyjazdy
biznesowe czy konkursy startupowe.
Tworzymy ekosystem, w ktorym Twoj
biznes rozwija sie razem z Toba!

99% NASZYCH WYKLADOWCOW
TO WLASCICIELE FIRM

Zatozyciel ASBIRO Kamil Cebulski
powiedziat kiedys, ze ,jesli chcesz
zbudowac rafinerie, wiedza z ksigzek
niewiele ci pomoze. Powinienes
porozmawiac z cztowiekiem, ktory juz
osiggnat to, o czym ty obecnie marzysz”.

Od blisko 20 lat konsekwentnie
realizujemy te misje — taczymy ludzi
gtodnych sukcesu w biznesie z tymi,
ktorzy juz go osiggneli.

Nie wspotpracujemy z wyktadowcami,
ktorzy biznes znaja tylko z ksigzek. Nasza
kadra dydaktyczna to ponad tysigca
praktykow — od wiascicieli lokalnych
bizneséw po milioneréw z NASDAQ

i GPW. To Twoi mentorzy, ktorzy bez
sciemy powiedza Ci, jak budowac
dochodowa firme i jakich btedow nie
popetniac po drodze.

W ASBIRO z wyktadowcami jestes na Ty!

Z TEGO FILMU DOWIESZ SIE
O NAS WIECEJ

https://www.youtube.com/watch?
v=chbMU2S5uQaM



https://www.youtube.com/watch?v=chbMU2SuQaM
https://www.youtube.com/watch?v=chbMU2SuQaM

CO ZYSKASZ,
STUDIUJAC W UCZELNI
ASBIRO?

PROGRAM DLA
PRZEDSIEBIORCOW

Program naszych studiow tworz3 (i co
roku aktualizuja!) praktycy z réznych
branz. Teorie ograniczamy do
niezbednego minimum - tylko tego, co
realnie pomoze Ci osiggnac sukces

W biznesie. Reszta to czysta praktyka
w formie warsztatéw i analiz case
studies. Poznasz gotowe metody

i narzedzia, ktore wdrozysz w zycie
bezposrednio po zajeciach!

UCZYMY TEGO, CO W BIZNESIE
FAKTYCZNIE JEST POTRZEBNE,
SPRAWDZONE | SKUTECZNE

Zapomnij o profesorach, ktérzy nigdy nie
wystawili faktury. W ASBIRO uczysz sie od
ludzi, ktorzy “zjedli zeby” na wiasnych
biznesach i z pasja dziela sie wikasnym
doswiadczeniem. Oni doskonale wiedzg co
dziata, a co nie - to wiedza ukryta,

o ktérej nie przeczytasz w ksigzkach.

Rektor Uczelni ASBIRO dr Elzbieta Marciniak,
wspotzatozycielka firmy Bakalland S.A.



CO ZYSKASZ,
STUDIUJAC W UCZELNI

ASBIRO?

Wyktadowca Marcin Zakrzewski (pierwszy z lewej) ze
studentami podczas integracji po zajeciach

ROZWOJ NA CALE ZYCIE

Zakug, zdac, zapomniec? Nie u nas!
Przedsiebiorcy nie majg czasu na to...

aby tracic¢ czas. Case studies (sukcesy

i porazki), praca w grupach,
rozwigzywanie problemoéw, burze
mozgow, zajecia warsztatowe, dyskusje,
praktyczne projekty biznesowe na
zaliczenie - to tylko niektore z opcji,

dzieki ktorym realnie sie rozwiniesz,

a nie tylko “zakujesz” do testu.

BLEDY, ZA KTORE NIE ZAPLACISZ
(AZ TAK DUZO...)

Biznes to czesto nauka na btedach.

W ASBIRO popetnisz je w kontrolowanym
srodowisku, pod okiem mentoréw,
oszczedzajac tysigce ztotych (i mase
stresu!), ktore stracitbys dziatajac
samodzielnie i bez przygotowania.

“POWER"” DO DZIALANIA

Po kazdym zjezdzie bedziesz miec gtowe
petnga pomystow, energie do dziatania

i rozwigzania gotowe do
natychmiastowego wdrozenia.



CO ZYSKASZ,
STUDIUJAC W UCZELNI

ASBIRO?

ROZWINIESZ MINDSET PRZEDSIEBIORCY

Studia w ASBIRO pomoga Ci przejs¢ transformacje z trybu “pracownik” na tryb
“wilasciciel”. Nauczysz sie bra¢ odpowiedzialnosé, myslec¢ kreatywnie i krytycznie, szybko
analizowac dane i podejmowac decyzje oraz dostrzegac okazje tam, gdzie inni widzg

wytacznie problemy.

NETWORKING WARTY FORTUNE

Styszates kiedys powiedzenie, ze jestes
Srednig 5 osdb, z ktérymi spedzasz
najwiecej czasu? No wiec... to prawda ;)

W ASBIRO uwazamy, ze najwazniejszymi
towarzyszami Twoich sukcesdw sg ludzie,
ktorzy Cie inspirujg, motywuja i na ktorych
wsparcie mozesz zawsze liczy¢. Twoi
koledzy z roku moga okazac¢ sie Twoimi
przysztymi wspoélnikami, a wykiadowcy
inwestorami.

SEMINARIA BIZNESOWE

Trzy zjazdy w kazdym roku akademickim
to wyjatkowe seminaria biznesowe,
podczas ktorych cata nasza spotecznosé
spotyka sie na jednym duzym evencie
szkoleniowo — networkingowym.

Wyktadowca Zbyszek Dzideczek podczas warsztatéow
negocjacyjnych ze studentami :)



CO ZYSKASZ,
STUDIUJAC W UCZELNI

ASBIRO?

ZADBA O CIEBIE DEDYKOWANY
OPIEKUN STUDENTA

Wiemy jak to jest stac¢ godzine w kolejce
do dziekanatu i by¢ odprawionym

Z kwitkiem przez mite panie w nim
pracujace...

Dlatego w Uczelni ASBIRO upraszczamy
formalnosci do niezbednego minimum,
a dodatkowo kazdy rocznik ma swojego
Opiekuna, ktérego zadaniem jest zadbaé
o kazdego studenta i asystowaé¢ mu

w trakcie trwania studiéw. Opiekun nie
zaliczy za Ciebie sesji ;) ALE na pewno
pomoze Ci w wielu sprawach, przekaze
wszelkie wazne informacje.

Nasz super team Opiekundow Rocznikow, czyli osoby,
z ktorymi bedziesz miec staty kontakt podczas studiow :)

ZAJECIA SA NAGRYWANE

W ASBIRO nagrywamy zajecia w wersji
audio i video. To mega utatwienie przy
nieobecnosciach oraz przygotowaniach
do sesji! Jeszcze przed rozpoczeciem
studidéw otrzymasz dostep do naszej
platformy VOD, gdzie znajdziesz ponad
300 ciekawych archiwalnych wykfadow.
A w trakcie studiow bedziemy na biezgco
udostepniac Ci nagrania Twoich zajec.

Nagrania z Twoich zaje¢ beda dla Ciebie
dostepne juz na zawsze, nawet po
zakonczeniu studiéw, bo kto wie kiedy
W przysztosci bedziesz potrzebowac
odswiezyc sobie wiedze z jakichs zajec?

Kamera! Akcja!:)



Z MYSLA O KIM
POWSTALY STUDIA
LICENCJACKIE

ASBIRO?

KIERUNEK SPRZEDAZ
| MARKETING STWORZYLISMY DLA:

» poczatkujacych przedsiebiorcow,
ktorzy potrzebujg skutecznych strategii
na zdobywanie klientow, zwiekszanie
zyskow i zbudowanie silnej marki

» freelanceréw, ktérzy juz dziataja
w branzy i chca sie dalej rozwijaé,
zmienic swoja pasje w dochodowy
biznes, a by¢ moze rowniez swoja
jednoosobowa dziatalnos¢ w preznie
dziatajaca agencje

« sprzedawcoéw i marketingowcéw,
ktorzy swojg aktualng prace chca
zmieni¢ w dochodowy biznes “na
wiasny rachunek”

... ktérych oprocz przedsiebiorczego
podejscia do zycia oraz traktowania
wiasnego czasu jako najcenniejszej waluty,
taczy tez niechec do studiowania na
tradycyjnych uczelniach.

Nie musisz prowadzi¢ firmy, by zacza¢
te studia. To idealne miejsce,
by zdoby¢ warsztat profesjonalisty
i kapitat relacji, ktory w przysztosci
stanie sie fundamentem Twojego
wlasnego biznesu.

Studenci podczas zajec warsztatowych w grupach
pracujg nad rozwigzaniem problemu biznesowego



KIERUNEK SPRZEDAZ
| MARKETING

Informacje organizacyjne

GDZIE ODBYWAJA SIE ZAJECIA?

Zajecia stacjonarne organizujemy w todzi,
w nowoczesnych salach konferencyjnych
m.in. Hotelu Tobaco czy Hilton. Dlaczego
w hotelach? Wiekszos¢ naszych
studentéw, wyktadowcow i zespotu jest
spoza todzi. Podczas zjazddw mamy
wiec wygodnie — zajecia, integracje po
zajeciach, positki i noclegi moga byc¢
zorganizowane w jednym miejscu.

Zajecia zdalne organizujemy online na
platformach typu Google Meet czy Zoom,
do ktorych dostep otrzymasz od swojego
Opiekuna.

SLYNNE ASBIROWE
INTEGRACIJE :)

W soboty po zajeciach stacjonarnych
dzieje sie cos rownie waznego, jak same
zajecia!;) Nasze integracje to legendarna
juz okazja, by w luznej atmosferze
zbudowac¢ relacje (i przyjaznie!), ktére
zostajg na lata oraz skonsultowac¢ swoje
casy biznesowe czy rozwojowe (réwniez
z wyktadowcami!). Od wspdlnego wyjscia
do klubu, bilard czy kregle, przez speed
networking i mastermindy, po gry
biznesowe i turnieje planszéwek. Nigdy
nie wiesz, przy ktérym stole poznasz
Swojego nowego partnera biznesowego,
inwestora czy klienta :)

ZLA WIADOMOSC... SESIA

Kazdy semestr konczy sie sesja...

Ale w ASBIRO w znacznej czesci jest ona
realizowana w formie indywidualnych
lub grupowych prac projektowych,
ktére s3 gotowymi opracowaniami
wdrozen do bezposredniego
zastosowania w firmach studentéw.
Nie tracimy czasu na zaliczenia, ktérych
nigdy nie wykorzystasz w praktyce!

DOBRA WIADOMOSC... ZAMIAST
PISANIA PRACY LICENCIJACKIE]
ROZWIJASZ SWO3J BIZNES!

Tak! W ASBIRO nie tracisz czasu na
pisanie teorii “do szuflady”. Nasze studia
koncza sie praktycznym egzaminem
dyplomowym. Jak to dziata?

e TWOJ PROJEKT - na ostatnim roku
wybierzesz temat swojego projektu
koncowego (zagadnienia praktyczne
i biznesowe np. wyzwanie z Twojej
firmy)

¢ MENTOR 1:1 - sposrod wyktadowcow
do projektu dobierzesz sobie mentora

e FINAL - pod okiem eksperta
przygotujesz projekt wdrozeniowy,
ktérego zaprezentowanie jest czescia
egzaminu dyplomowego.

o Konczysz studia z dyplomem oraz gotowym
rozwigzaniem biznesowym, ktére zarabia!
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Program studiéw

PIERWSZY ROK - WZMACNIASZ FUNDAMENTY

Rozwijasz fundamenty wiedzy, umiejetnosci i kompetencji, ktére powinien posiadac kazdy,
kto chce osiggnac sukces w branzy oraz rozumiec zasady gry rynkowej, ktdre sg podstawa
do osizlgniecia sukcesu zawodowego. Czekaja Cie takie przedmioty, jak m.in.:

- SEMESTR PIERWSZY

e Podstawy psychologii

e Podstawy zarzadzania

e Podstawy marketingu

* Mikroekonomia

* Metody ilosciowe w zarzadzaniu

e Praktyki zawodowe (ktore
mozesz realizowac w wybranej
przez siebie firmie, np. wtasnej :)

e Jezyk obcy

e Warsztaty umiejetnosci miekkich

- SEMESTR DRUGI

 Wybrane konteksty zarzadzania

e Zarzadzanie rozwojem osobowym

e Podstawy prawa w biznesie

e Nowoczesne trendy w marketingu
i sprzedazy

e Elementy Makroekonomii

e Praktyki zawodowe (ktore mozesz
realizowac w wybranej przez
siebie firmie, np. wtasnej :)

e Jezyk obcy

PO ICH UKONCZENIU WYBIERZESZ DLA SIEBIE SCIEZKE
4 SPECJALNOSCIOWA NA KOLEJINE 2 LATA: h

Marketing produktu, marki
i przedsigbiorstwa

Stworzona pod potrzeby studentow,
ktorzy:

e s3 freelancerami, ktérzy chca stac sie

specjalistami na rynku
e chca zatozyC wiasng agencje

marketingowa i zacza¢ pracowac “na

wiasny rachunek”

Sprzedaz i negocjacje w biznesie

Stworzona pod potrzeby studentdw,
ktorzy:
e chca zdobywac nowych klientow
i dynamicznie zwiekszac sprzedaz
» chca sie precyzyjnie i skutecznie
komunikowac w swojej branzy
e chca z tatwoscia negocjowac warunki,
o ktérych inni tylko marza )



KIERUNEK SPRZEDAZ
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SPECJIALNOSC: MARKETING PRODUKTU, MARKI | PRZEDSIEBIORSTWA

DRUGI ROK - ROZWIJASZ SIE JAKO SPECJALISTA W BRANZY

- SEMESTR TRZECI

Badania marketingowe
Organizacja handlu i sprzedazy
Zachowania nabywcow

Etyka a biznes

Podstawy rachunkowosci finansowej
Wstep do zarzadzania jakoscig

i produkcja

Oprogramowanie uzytkowe

w biznesie

Praktyki zawodowe (ktore mozesz
realizowac w wybranej przez siebie
firmie, np. wiasnej ;)

Jezyk obcy

- SEMESTR CZWARTY

e Design Thinking

e E-commerce

e Marketing produktu, marki i przedsie-
biorstwa — projekt specjalizacyjny |

e CRM i marketing relacji

e Zarzadzanie zespotem

e Finanse przedsiebiorstw

e Praktyki zawodowe (ktére mozesz
realizowac¢ w wybranej przez siebie
firmie, np. wiasnej )

e Jezyk obcy

TRZECI ROK - OD KOMPETENCJI DO STABILNEGO SYSTEMU

- SEMESTR PIATY

Digital marketing & Al

Kampanie marketingowe
Integracja dziatarh marketingowych
Zarzadzanie budzetami
marketingowymi

Nowe technologie w marketingu —
projekt specjalizacyjny Il

Big Data | marketing automation
PR i budowanie marki

Negocjacje handlowe

Praktyki zawodowe (ktére mozesz
realizowac w wybranej przez siebie
firmie, np. wiasnej )

— SEMESTR SZOSTY

e Zarzadzanie marka

¢ Marka przedsiebiorcy

e Marketing globalny

e Social & media relations

e Strategie marketingowe

e Prawna i posprzedazowa obstuga klienta

e Wybrane problemy wspdtczesnego
dwiata / Geopolityka

e Praktyki zawodowe (ktére mozesz
realizowac¢ w wybranej przez siebie
firmie, np. wiasnej )

e Dyplomowanie i Projekt Koncowy
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SPECJALNOSC: SPRZEDAZ | NEGOCIJACIE W BIZNESIE

DRUGI ROK - ZOSTAJESZ SPECJALISTA W BRANZY

- SEMESTR TRZECI

e Metody i techniki sprzedazy

Organizacja handlu i sprzedazy
Etyka a biznes

Podstawy rachunkowosci finansowej
Zachowania organizacyjne

Wstep do zarzadzania jakoscig

i produkcja

Oprogramowanie uzytkowe w biznesie
Praktyki zawodowe (ktére mozesz
realizowac w wybranej przez siebie
firmie, np. wiasnej ;)

Jezyk obcy

- SEMESTR CZWARTY

Zarzadzanie zespotem

Zarzadzanie procesami i projektami
Sprzedaz i negocjacje w biznesie —
projekt specjalizacyjny |

Systemy informatyczne w zarzadzaniu
Finanse przedsiebiorstw

Design Thinking

Praktyki zawodowe (ktére mozesz
realizowac¢ w wybranej przez siebie
firmie, np. wiasnej )

Jezyk obcy

TRZECI ROK - BUDUJESZ SKALOWALNY SYSTEM

- SEMESTR PIATY

Badania rynkowe

Strategie cenowe

Zarzadzanie obstugg klienta
Zarzadzanie konfliktem w procesach
negocjacji i sprzedazy

Nowe technologie w sprzedazy — projekt
specjalizacyjny Il

Przywodztwo w organizacji

PR i budowanie marki

Opodatkowanie i optymalizacja kosztéw
dziatalnosci handlowej

Praktyki zawodowe (ktdre mozesz
realizowac¢ w wybranej przez siebie
firmie, np. wiasnej :)

— SEMESTR SZOSTY

Strategie sprzedazy

Zarzadzanie siecig sprzedazy

i motywowanie sprzedawcow
Mediacje i ugody w biznesie
Sprzedaz i negocjacje w przestrzeni
miedzynarodowej

Zasady i techniki merchandisingu
Systemy zarzadzania jakoscia
Wybrane problemy wspdtczesnego
$wiata / Geopolityka

Praktyki zawodowe (ktére mozesz
realizowac w wybranej przez siebie
firmie, np. wiasnej )
Dyplomowanie i Projekt Koncowy




TERMINY ZJAZDOW
W ROKU AKADEMICKIM

2026 /2027

A kazdy semestr to:

e 3 zjazdy online (sbind)

- STUDIA TRWAJA 6 SEMESTROW —

e 6 zjazdow stacjonarnych (sb i nd)

He

- SEMESTR ZIMOWY — SEMESTR LETNI

¢ 10-11 X 2026 - inauguracja roku
akademickiego — zajecia stacjonarne w
todzi

e 24-25 X 2026 - warsztaty & konsultacje
w todzi

e 7-8 X1 2026 - zajecia zdalne (online)

e 21-22 XI 2026 - warsztaty & konsultacje
w todzi

e 5-6 XIl 2026 - warsztaty & konsultacje
w todzi

e 12-13 XIl 2026 - zajecia zdalne (online)

e 9-10 12027 - zajecia zdalne (online)

e 16-17 1 2027 - warsztaty & konsultacje
w todzi

e 30-3112027 — warsztaty & konsultacje
w todzi

i

e 27-28 1l 2027- seminarium biznesowe

w todzi

13-14 11l 2027 - warsztaty & konsultacje
w todzi

20-21 111 2027 - zajecia zdalne (online)
10-11 IV 2027 - warsztaty & konsultacje
w todzi

24-25 IV 2027 - zajecia zdalne (online)
8-9 V 2027 - warsztaty & konsultacje
w todzi

22-23 V 2027 - zajecia zdalne (online)
5-6 V1 2027 - warsztaty & konsultacje
w todzi

19-20 VI 2027 - seminarium biznesowe
w Warszawie (zajecia terenowe)




DODATKOWE
WAZNE INFORMACJE

W JAKI SPOSOB ZAPISAC SIE
NA STUDIA?

o1 DAJ NAM ZNAC
Kliknij ,,zapisz sie” — to
zajmie Ci minutke

POZNAJIMY SIE 02

Zadzwoni do Ciebie nasz
opiekun rekrutacji, aby sie
przywitac, poznac Ciebie |
Twoje oczekiwania
wzgledem studiow,
odpowiedzie¢ na Twoje

pytania
03 ZAREZERWUJ MIEJSCE
Wybierz wygodna forme
ptatnosci i optac wpisowe
ZALATW FORMALNOSCI 04

Przeslij nam dokumenty
rekrutacyjne

DOKUMENTY WYMAGANE DO
PRZYJECIA NA STUDIA:

wypetnienie ankiety rekrutacyjnej
Swiadectwo maturalne

Swiadectwo ukonczenia szkoty sredniej
zdjecie w rozszerzeniu JPG do
legitymacji (jak do dowodu osobistego
lub paszportu)

KONTAKT DO OPIEKUNA
REKRUTACIJI:

Bartek Mazur
tel. 579248 074
e-mail: b.mazur@asbiro.pl

KLIKNIJ | DOLACZ do jednej
z najwiekszych spolecznosci
przedsiebiorcé6w w Polsce

Kliknij w link lub wejdz na:
www.asbiro.pl/studia-licencjackie-
sprzedaz-i-marketing/



https://www.asbiro.pl/studia-licencjackie-zarzadzanie/
https://www.asbiro.pl/studia-licencjackie-sprzedaz-i-marketing/#formularz

CO MOWIA O NAS
NASI STUDENCI?

.Na pewno studia mi sie juz dawno
zwrocity. Biznes mi powoli wystrzeliwuje,
zaczynam rowniez go skalowac {...)
Najwieksza wartoscig, ktérg mam na tych
studiach, to na pewno jest ta dyskusja

z wyktadowcami oraz to, jakie osoby moge
poznad, z jakimi osobami moge zrobic¢
biznes (..) To jest dobry kierunek i mysle
jedyny wiasciwy”.

Marcin Mlynarczyk, absolwent UA

~Wybratam ASBIRO, bo tutaj nie ma
wyktadow “zapchajdziur”, jak na
normalnych uczelniach, gdzie dostajemy
informacje, ktore zupetnie nie maja nic
wspolnego z rzeczywistoscia. Na ASBIiRO
tego nie ma, na ASBIRO mamy
praktyczna wiedze”.

Adrianna Krél, absolwentka UA

»Na ASBIRO najbardziej doceniam ludzi,
ktorych poznatem (...) Przede wszystkim
gama kontaktow, ktére dzisiaj, po kilku
latach, zaczynaja nam procentowac (...

i tutaj tez ASBIRO od takiej organizacyjnej
strony zawsze byto prostudent, prouczen.
taczyli nas ze soba (..) Historie
przedsiebiorcow wptywaty na mnie
bardzo mocno. Dzieki nim uczytem sieg,
jak rozwijac te moje biznesy, jak
poprawiac rézne procesy, procedury”.

Konrad Podosek, absolwent UA




NIE WIERZYSZ?
PRZECZYTAJ SAM :)

Najbardziei zapadby miw pamigei ostatnie zajecia z Podstaw Zarzadzania, Bardzo interesujgca forma zajec pod
tym wzglgdem w jaki sposob Karol Urbanek je przepmwadzii. spodobata mi sie cZESC W ktérej podczas
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