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Z TEJ BROSZURY DOWIESZ SIE:

e Kim jesteSmy i co robimy?

e Co zyskasz studiujgc na ASBiRO?

e Z mysla o kim powstat kierunek Sprzedaz i Marketing

e Poznasz program studiow, przedmioty i specjalnosci do
wyboru

e Poznasz harmonogram zjazdoéw na najblizszy rok
akademicki

e Poznasz wazne informacje zwigzane z rekrutacja

\




KIM JESTESMY
| CO ROBIMY?

UCZELNIA ASBIRO TO NIE TYLKO
SZKOLA WYZSZA

JesteSmy przede wszystkim Srodowiskiem
dla wszystkich przedsiebiorczych osdb,
ktére oprocz wiedzy praktycznej zdobeda
u nas niezbedne kontakty i poznaja ludzi,
ktérzy mysla podobnie.

BO PRZEDSIEBIORCY POWINNI
TRZYMAC SIE RAZEM!

Tworzymy jedng z najwiekszych
spotecznosci dla przedsiebiorczych ludzi
w Polsce (prawie 20 tys. wtascicieli MSP)

Poza studiami organizujemy biznesowe
wyjazdy integracyjne w Polsce i za
granicg, duze konferencje biznesowe
(na kilkaset oséb), konkurs na biznesplan
Plan na Start i wiele wiece.

Jestesmy nietypowa Uczelnig, bo
stworzong przez przedsiebiorcow dla
przedsiebiorcéw. Stawiamy na praktyke!

UCZELNIA

N ASBIRO

99% NASZYCH WYKLADOWCOW
TO WEASCICIELE FIRM

Zatozyciel ASBIRO Kamil Cebulskie
powiedziat kiedys, ze ,jesli chcesz
zbudowadé rafinerie, wiedza z ksigzek
niewiele ci pomoze. Powinienes
porozmawiac z cztowiekiem, ktéry juz
osiagnat to, o czym ty marzysz”.

A my od prawie 20 lat kontynuujemy te
misje. Kadra prowadzaca zajecia

w Uczelni ASBiRO to nie nudni
nauczyciele akademiccy, ale ponad tysiac
przedsiebiorcéw, od wtascicieli matych
lokalow ustugowych po milioneréw,
ktérzy wprowadzili swoje firmy na
parkiety gietdowe New Connect, GPW
czy NASDAQ, ktérzy wejda w role
mentorow i opowiedzg ci na podstawie
wtasnych doswiadczen jak osiggnac
sukces i jak unikng¢ porazek.

Z TEGO FILMU DOWIESZ SIE O NAS
WIECE)J

https://www.youtube.com/watch?v=chbMU2SuQaM



https://www.youtube.com/watch?v=chbMU2SuQaM

CO ZYSKASZ,
STUDIUJAC W UCZELNI

ASBIRO?

POLACZENIE NAUKI Z BIZNESEM

Nasi wyktadowcy to praktycy, ktérzy na
co dzien zajmujg sie biznesem, sprzedazg
i marketingiem. Poznasz troche teorii, ale
tylko tej, ktérg naprawde WARTO
przyswoic i ktéra pozwoli ci lepiegj
zrozumiec jak osiggnac sukces w zyciu

i w biznesie. Reszta to praktyka, dzieki
ktorej poznasz skuteczne rozwigzania

i metody, ktére bedziesz mogt wdrozyc
bezposrednio po zjezdzie.

UCZYMY TEGO CO W BIZNESIE
FAKTYCZNIE JEST POTRZEBNE

W Uczelni ASBIiRO wszystkie zajecia sg
ciekawe i przydatne. Od samego
poczatku uczysz sie tego, co bedzie

Ci potrzebne w przysztosci, zamiast
poswiecac czas na zajecia ogolne.

UCZELNIA

ASBIRO

Rektor Uczelni ASBIRO Elzbieta Marciniak, wspétzatozycielka
koncernu Bakalland S.A.



CO ZYSKASZ,
STUDIUJAC W UCZELNI

ASBIRO?

.

Jedna z inauguracji Studiéw Licencjackich ASBiRO

D UczeiNia

WV ASBIRO

NAUCZYSZ SIE SKUTECZNIE | NA
CALE ZYCIE

Zaku¢, zda¢, zapomniec¢? Nie u nas!
Przedsiebiorcy nie maja czasu na to... aby
traci¢ czas. Case studies (sukcesy

i porazki), praca w grupach, rozwigzywanie
problemow, burze mézgow, zajecia
warsztatowe, dyskusje, praktyczne projekty
biznesowe na zaliczenie zajec¢ - to tylko
niektére z opcji, dzieki ktérym utrwalisz
informacje, zamiast wkuwac formutki na
pamiec.

ZADBA O CIEBIE DEDYKOWANY
OPIEKUN STUDENTA

W ASBIRO wszyscy traktujg sie po
partnersku: zaréwno studenci, jak

i wyktadowcy. Wszyscy jesteSmy “na Ty”
i tworzymy przyjazna, luzng atmosfere,
w ktorej powstajg przyjaznie i
wspotprace biznesowe na cate zycie!

Kazdy rocznik ma przypisanego Opiekuna,
ktorego zadaniem jest dbanie o kazdego
studenta jak najlepszego klienta (a nie
petenta) i asystowanie mu w trakcie
trwania studiow oraz podczas sesji.



CO ZYSKASZ,
STUDIUJAC W UCZELNI
ASBIRO?

ZDOBEDZIESZ WIEDZE, UMIEJETNOSCI | KOMPETENCJE NIEZBEDNE PRZY
PROWADZENIU FIRMY

Analiza danych, myslenie krytyczne, kreatywnos¢, rozwigzywanie ztozonych problemow,
zarzadzanie projektami i ludzmi, wspotpraca w zespole, komunikacja, autoprezentacja,
negocjacje, odpornos¢ na stres i presje.... oraz wiele innych praktycznych umiejetnosci

i kompetencji, ktére powinien trenowac przedsiebiorca.

POZNASZ DZIESIATKI
WARTOSCIOWYCH,
PRZEDSIEBIORCZYCH LUDZI

Jestes Srednig 5 oséb, z ktérymi spedzasz
najwiecej czasu.

W ASBIRO uwazamy, ze najwazniejszymi
towarzyszami Twoich sukceséw sg ludzie,
ktorzy Cie wspierajg, motywujg i na
ktorych wsparcie mozesz liczyc.

Spotkasz u nas wartosciowych ludzi,
wsrod ktérych nawigzesz przyjaznie na
cate zycie, ale réwniez przedsiebiorcow,
z ktérymi rozwiniesz swoj biznes.

UCZELNIA

N ASBIRO



CO ZYSKASZ,
STUDIUJAC W UCZELNI

ASBIRO?

SPRAWNIE ZALATWISZ
WSZYSTKIE FORMALNOSCI

Bez wielogodzinnego oczekiwania pod
dziekanatem, drukowania tony podan czy
ttumaczenia sie “przesympatycznej pani
z dziekanatu” ;) U nas wszystko zatatwisz
szybko, sprawnie i bez problemow.
Pamietaj, ze podczas catego trwania
studiow bedziesz mie¢ swojego asystenta
czyli Opiekuna Rocznika, ktoéry... nie
zaliczy za Ciebie sesji ;) ALE na pewno
pomoze Ci w wielu sprawach i przekaze
wszelkie wazne informacje

WSZYSTKIE ZAJECIA SA NAGRANE
W FORMIE AUDIO | VIDEO
(UZYSKASZ DOSTEP DO
PLATFORMY EDUKACYJNE))

Jeszcze przed rozpoczeciem studidéw
otrzymasz konto na asbiro.pl. Znajdziesz
tam ponad 300 ciekawych wyktadow.
P&zniej na platformie pojawig sie nagrania
audio i wideo z zaje¢.

D UczeiNiA
W ASBIRO

Dzieki temu powtdérzysz sobie materiat,
a na zajeciach skupisz sie na dyskusji.
Nagrania z Twoich zaje¢ beda dla Ciebie
dostepne juz na zawsze, nawet po
zakonczeniu studiow.

ZAMIAST PRACY PISEMNEJ NA
KONIEC STUDIOW ZDASZ
EGZAMIN PRAKTYCZNY

W wiekszosci przypadkéw praca
licencjacka to praca odtworcza, ktéra
opiera sie na rozpisywaniu teorii.

W ASBIRO stworzysz wtasny projekt
biznesowy, ktéry zaprezentujesz przed
przedsiebiorcami. W trakcie pracy nad
nim zyskasz wsparcie mentora 1:1.



Z MYSLA O KIM
POWSTALY STUDIA
LICENCJACKIE
ASBIRO?

KIERUNEK SPRZEDAZ | MARKETING

Kierunek Sprzedaz i Marketing zostat stworzony

z mysla o osobach, ktére chca nauczyc sie lepiej
sprzedawac, budowac marke i zaistnie¢ na rynku.
S3 to zwtaszcza poczatkujacy wtasciciele firm,
ktorzy dopiero szukajg klientow, ale réwniez osoby,
ktére chca prowadzi¢ agencje marketingowe albo
zostac specjalistami-freelancerami.
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Na studia przyjmujemy zaréwno osoby, ktére
maja swoje firmy, jak i osoby, ktore jeszcze ich
nie majg, poniewaz te studia majg za zadanie
przygotowac je do prowadzenia firmy

w przysztosci.

P UczeiNia
W ASBIRO
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Informacje ogdlne

GDZIE ODBYWAJA SIE ZAJECIA?

Zjazdy odbywaija sie zazwyczaj w Centrum
todzi, w obiektach takich jak min. Hotel
Tobaco. Zapewniamy znizki do bazy

noclegowej hoteli, jesli mieszkasz poza todzia.

DLA KOGO SA TE STUDIA?

e dla 0sdéb, ktore chcag w niedalekiej
przysztosci zatozy¢ firme i potrzebuja
wiedzy sprzedazowo-marketingowej,
zeby dobrze rozkreci¢ biznes od samego
poczatku,

e dla 0séb, ktore specjalizuja sie lub chca
sie specjalizowacé w sprzedazy
i marketingu jako wtasciciele agencji
marketingowych i PRowych, ale réwniez
dla freelanceréw wigzacych swoja kariere
z ta branza.

CZAS TRWANIA STUDIOW: 3 LATA

Specjalnos¢ do wyboru:
e Marketing produktu, marki
przedsiebiorstwa
e Sprzedaz i negocjacje w biznesie

UCZELNIA

N ASBIRO

JEDEN ROK AKADEMICKI TO:

o 9 zjazdow stacjonarnych w todzi
e 7 zjazdow online
¢ 3 wyjazdy studyjne na Seminarium

Zajecia odbywaijg sie w weekendy (sobota

i niedziela). Kazdy semestr konczy sie sesja,
ktéra jest w przewazajacej czesci w formie
praktycznych projektéw i prac.

Studenci Il roku na poczatku ostatniego roku
studiéw rozpoczynaja przygotowania do
egzaminu dyplomowego konczacego studia.
Kazdy student wybiera temat swojego
projektu korncowego (zagadnienia praktyczne
i biznesowe). Sposrod wyktadowcow
wybierajg swojego mentora, pod okiem
ktérego beda indywidualnie przygotowywac
projekt, ktérego zaprezentowanie jest czescig
egzaminu konczacego studia.
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Program studiéw

PIERWSZY ROK

Pracujemy nad fundamentami wiedzy i umiejetnosci, ktére powinien posiada¢ obecnie
kazdy, kto chce osiggnac sukces w zyciu i w biznesie oraz rozumie¢, jak dziata nie tylko
rynek i gospodarka, ale réwniez przedsiebiorstwo w odniesieniu do zagadnien
sprzedazowo-marketingowych, ktére sg wiodacymi tematami na tych studiach.

e BHP i ergonomia (mikro-przedmiot, podczas e Warsztaty umiejetnosci miekkich
ktérego dowiesz sie, jak zadbac * Nowoczesne trendy w marketingu,
o odpowiednie warunki do efektywnej nauki sprzedazy i logistyce
oraz pracy) ¢ Elementy makroekonomii
e Podstawy psychologii e Zarzadzanie rozwojem osobistym
e Wybrane konteksty zarzadzania ¢ Podstawy prawa w biznesie
* Podstawy zarzadzania » Jezyk obcy (angielski i jezyk do wyboru)
e Podstawy marketingu ¢ Wyijazdy studyjne i praktyka biznesu
e Mikroekonomia (spotkania z przedsiebiorcami w Warszawie)

Metody ilosSciowe w zarzadzaniu

Jezyk obcy (angielski i jezyk do wyboru)
Wyjazdy studyjne i praktyka biznesu
(spotkania z przedsiebiorcami w Warszawie)
Kierunkowe praktyki zawodowe
(realizowane na kazdym semestrze studiéw,
student moze zaproponowac wybrang przez
siebie firme do realizacji praktyk)

UCZELNIA

N ASBIRO

¢ Kierunkowe praktyki zawodowe
(realizowane na kazdym semestrze studiéw,
student moze zaproponowac wybrang przez
siebie firme do realizacji praktyk)

PO UKONCZENIU PIERWSZEGO
ROKU STUDENT WYBIERA 1Z 2
SPECJALNOSCI, W KTORE)J
CHCIALBY SIE ROZWIJAC | PISAC
PROJEKT KONCOWY:

e Marketing produktu, marki

i przedsiebiorstwa
e Sprzedaz i Negocjacje w Biznesie
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MARKETING PRODUKTU, MARKI | PRZEDSIEBIORSTWA

Na fundamenty wiedzy i umiejetnosci zdobyte podczas pierwszego roku studiow natozymy
specjalistyczng wiedze z zakresu marketingu, PRu, sprzedazy i handlu, aby profesjonalnie

przy

gotowac Cie do bycia specjalistag w branzy.

DRUGI ROK

Oprogramowanie uzytkowe w zarzadzaniu
Etyka a biznes

Organizacja handlu i sprzedazy

Podstawy rachunkowosci finansowej
Wstep do zarzadzania produkcja i jakoScia
Zachowania nabywcoéw

Badania marketingowe

Jezyk obcy (angielski lub inny do wyboru)
Wyjazdy studyjne i praktyka biznesu
Kierunkowe praktyki zawodowe

TRZECI ROK

)
N

PR i budowanie marki

Marketing miedzynarodowy

Digital marketing

Kampanie reklamowe i marketingowe
Zintegrowana komunikacja marketingowa
Budzet i rachunek kosztow marketingowych
Projekt specjalizacyjny |l

Big Data & Marketing Automation
Specjalnosciowe praktyki zawodowe
Wyijazdy studyjne - praktyka biznesu

UCZELNIA

ASBIRO

Finanse przedsiebiorstw

DESIGN THINKING

Zarzadzanie zespotem

E-commerce

CRM i marketing relacji

Projekt specjalizacyjny |
Specjalnosciowe praktyki zawodowe
Jezyk obcy

Wyjazdy studyjne i praktyka biznesu

Prawa i obstuga posprzedazowa klienta

Wybrane problemy wspotczesnego
Swiata / Geopolityka

Zarzadzanie marka

Employer Branding

Marketing narracyjny

Media relations

Opracowywanie i wdrazanie strategii
marketingowych

Dyplomowanie i projekt koncowy
Specjalnosciowe praktyki zawodowe
Wyijazdy studyjne - praktyka biznesu
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SPRZEDAZ | NEGOCJACJE W BIZNESIE

Na fundamenty wiedzy i umiejetnosci zdobyte podczas pierwszego roku studiow natozymy
specjalistyczng wiedze z zakresu sprzedazy i negocjaciji.

DRUGI ROK

Oprogramowanie uzytkowe w zarzadzaniu
Etyka a biznes

Organizacja handlu i sprzedazy

Podstawy rachunkowosci finansowej
Wstep do zarzadzania produkcja i jakoscia
Zachowania nabywcoéw

Metody i techniki sprzedazy

Jezyk obcy (angielski lub inny do wyboru)
Wyjazdy studyjne - praktyka biznesu
Kierunkowe praktyki zawodowe (realizowane na
kazdym semestrze studiéw)

TRZECI ROK

[ .
N

PR i budowanie marki

Negocjacje miedzykulturowe w biznesie
Badania rynkowe

Zarzadzanie konfliktem w procesach
negocjacji i sprzedazy

Zarzadzanie i strategie przedsiebiorstw
handlowych

Projekt specjalizacyjny Il

Logistyczna obstuga klienta
Opodatkowanie i optymalizacja kosztéw
dziatalnosci handlowej

Wyjazdy studyjne - praktyka biznesu

UCZELNIA

ASBIRO

Finanse przedsiebiorstw

DESIGN THINKING

Zarzadzanie zespotem

E-commerce

CRM i marketing relacji

Projekt specjalizacyjny |

Specjalnosciowe praktyki zawodowe

Jezyk obcy (angielski i jezyk do wyboru)
Wyijazdy studyjne - praktyka biznesu
(spotkania z przedsiebiorcami w Warszawie)

Prawa i obstuga posprzedazowa klienta
Wybrane problemy wspdtczesnego Swiata
Zasady i techniki merchandisingu
Mediacje i ugody w biznesie

Sprzedaz na rynkach zagranicznych
Zarzadzanie siecig sprzedazy i
motywowanie sprzedawcow
Strategiczne planowanie dziatan
sprzedazowych

Dyplomowanie i projekt koncowy
Specjalnosciowe praktyki zawodowe
Wyjazdy studyjne - praktyka biznesu



TERMINY ZJAZDOW
W ROKU AKADEMICKIM
2025/2026
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SEMESTR ZIMOWY

4-5 pazdziernika 2025 - ZJAZD |
INAUGURACJA ROKU AKADEMICKIEGO
W tODZI

18-19 pazdziernika 2025 - Wyjazd studyjny
- praktyka biznesu - SEMINARIUM

W WARSZAWIE

25-26 pazdziernika 2025 - ZJAZD ONLINE
8-9 listopada 2025 - ZJAZD ONLINE
22-23 listopada 2025 - ZJAZD W +ODZI
6-7 grudnia 2025 - ZJAZD W tODZI
13-14 grudnia 2025 - ZJAZD ONLINE
10-11 stycznia 2026 - ZJAZD ONLINE
17-18 stycznia 2026 - ZJAZD W tODZI

31 stycznia - 1 lutego 2026 - ZJAZD W £ODZI +

SESJA -1 TERMIN
14-15 lutego 2026 - SESJA POPRAWKOWA
- Il TERMIN - ONLINE

s

SEMESTR LETNI

28 luty- 1 marzec 2026- Wyjazd studyjny
- praktyka biznesu - SEMINARIUM

W WARSZAWIE

14-15 marca 2026 - ZJAZD ONLINE
28-29 marca 2026 - ZJAZD W tODZI
11-12 kwietnia 2026 - ZJAZD W £ODZI
25-26 kwietnia 2026 - ZJAZD ONLINE
9-10 maja 2026 - ZJAZD W £ODZI
30-31 maja 2026 - ZJAZD ONLINE
07-08 czerwca 2026 - ZJAZD W £ODZI
+ SESJA - | TERMIN

13-14 czerwca 2026 - Wyjazd studyjny

- praktyka biznesu - SEMINARIUM

W WARSZAWIE

12 wrzesnia 2026 - SESJA POPRAWKOWA
- Il TERMIN

przyjazni i wspotprac biznesowych :)

SEYNNE ASBIROWE INTEGRACIJE! :)

Podczas kazdego zjazdu stacjonarnego, w sobote po zajeciach organizujemy INTEGRACIJE,

czyli wydarzenie rownie wazne, jak same zajecia! ;) Jest to idealna okazja aby w luznej atmosferze
spotkac sie i porozmawiac z kolegami oraz kolezankami z roku, ale rowniez z innych kierunkéw studiow.
Na integracjach s3 tez z nami wyktadowcy, z ktérymi mozna swobodnie porozmawiac i dodatkowo
skonsultowaé rézne tematy. Organizowane sg réwniez spotkania Két Naukowych, grupowe
Mastermind’y oraz gry biznesowe dla chetnych. Jest to Swietny moment do nawigzywania relacji,

UCZELNIA

% ASBIRO




DODATKOWE WAZNE
INFORMACJIJE

W JAKI SPOSOB ZAPISAC SIE NA
STUDIA?

1 krok - kliknij ,zapisz sie” i poczekaj na
kontakt z naszej strony.

2 krok - telefonicznie skontaktuje sie z Tobg
opiekun rekrutacji, aby sie przywitac, poznac
Ciebie i Twoje oczekiwania wzgledem
studiéw, odpowiedzie¢ na Twoje pytania
dotyczace studiow i procesu rekrutacji.

3 krok - wybierz forme ptatnosci, ktéra Ci
najbardziej odpowiada i opta¢ wpisowe.

4 krok - przeslij dokumenty rekrutacyjne

- tym sposobem rezerwujesz sobie miejsce
u nas na studiach.

DOKUMENTY WYMAGANE DO
PRZYJECIA NA STUDIA:

e wypetnienie ankiety rekrutacyjnej

e Swiadectwo maturalne

e Swiadectwo ukonczenia szkoty Sredniej

e zdjecie w rozszerzeniu JPG do legitymacji
(jak do dowodu osobistego lub paszportu)

KONTAKT DO OPIEKUNA
REKRUTACII:

Bartek Mazur
tel. 579 248 074
email: b.mazur@asbiro.pl

KLIKNLIJ TUTAJ 1JUZ DZIS ZMIEN SWOJA
PRZYSZtOSC NA LEPSZE:

UCZELNIA

% ASBIRO


https://www.asbiro.pl/licencjat/#zapisy

CO MOWIA O NAS
NASI STUDENCI?

,Na pewno studia mi sie juz dawno zwrécity. Biznes
mi powoli wystrzeliwuje, zaczynam réwniez go
skalowac (...) Najwieksza wartoscia, ktérg mam na
tych studiach, to na pewno jest ta dyskusja z
wyktadowcami oraz to, jakie osoby moge poznac,

Z jakimi osobami moge zrobic¢ biznes (...) To jest
dobry kierunek i mysle jedyny wtasciwy.”

Marcin Mtynarczyk, student Studiéw Licencjackich

,Wybratam ASBIRO, bo tutaj nie ma wyktadow
“zapchajdziur”, jak na normalnych uczelniach, gdzie
dostajemy informacje, ktére zupetnie nie maja nic
wspolnego z rzeczywistoscia. Na ASBIRO tego nie
ma, na ASBIRO mamy praktyczng wiedze.”

Adrianna Krodl, studentka Studiéw Licencjackich

,Na ASBIiRO najbardziej doceniam ludzi, ktérych
poznatem (...) Przede wszystkim gama kontaktéw,
ktére dzisiaj, po kilku latach, zaczynajg nam
procentowac (...) i tutaj tez ASBIRO od takiej
organizacyjnej strony zawsze byto postudent,
prouczen. taczyli nas ze sobg (...) Historie
przedsiebiorcéw wptywaty na mnie bardzo mocno.
Dzieki nim uczytem sie, jak rozwija¢ te moje biznesy,
jak poprawiac rézne procesy, procedury.”

Konrad Podosek, student Studiéw Licencjackich

V ASBIRO



