Poznaj lepiej Studia
Licencjackie na Uczelni
ASBIiRO

Z tej broszury dowiesz sie:

e Kim jestesmy i co robimy?

e Co zyskasz studiujac na ASBiRO?

e Z myslg o kim powstat jaki kierunek? (do wyboru sg 2 kierunki: Zarzadzanie
Przedsiebiorstwem oraz Sprzedaz i Marketing)

e Poznasz programy studiow, przedmioty i cele na danych kierunkach

e Poznasz harmonogram zjazddw na najblizszy rok akademicki

e Poznasz wazne informacje zwigzane z rekrutacja

' | Uczeinia
W ASBIRO
IM. LUDWIGA VON MISESA
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Kim jestesmy i co

robimy?

Uczelnia ASBIRO to nie tylko
Uczelnia wyzsza

Jestesmy przede wszystkim Srodowiskiem
dla wszystkich przedsiebiorczych oséb,
ktére oprécz wiedzy praktycznej zdobeda
u nas kontakty i poznajg ludzi, ktorzy
mys$lg podobnie.

Bo przedsiebiorcy powinni trzyma¢
sie razem!

Tworzymy jedng z  najwiekszych
spotecznosci dla przedsiebiorczych ludzi
w Polsce (ponad 15 000 oséb).

Poza studiami organizujemy biznesowe
wyjazdy integracyjne w Polsce i za
zagranicg, duze konferencje biznesowe
(na kilkaset oséb), konkurs z pomystem na
biznes i wiele wiece;.

JesteSmy  nietypowg Uczelnia, bo
stworzong przez przedsiebiorcow dla
przedsiebiorcow.

ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA

r . UCZELNIA

99% naszych wyktadowcow to
wiasciciele firm

Nie znajdziesz u nas zbednej teorii
i wiedzy wytacznie z ksigzek. Jestesmy
elastyczni i dostosowujemy sie do
naszych Studentéw i Kursantow - nie na
odwrot!

Z tego filmu dowiesz sie o nas
wiecej

https://www.youtube.com/watch?v=chbMU2SuQaM
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Co zyskasz studivjgc na
ASBiRO?

Potaczenie nauki z biznesem. 99%
wyktadowcoéw to przedsiebiorcy

Nasi wyktadowcy to praktycy, ktorzy na
co dzien zajmuja sie biznesem, sprzedaza
i marketingiem. Lizniesz troche teorii, ale
tylko tej, ktérg naprawde WARTO
przyswoi¢. Reszta to praktyka, dzieki
ktorej poznasz skuteczne rozwigzania
i metody, a pézniej wdrozysz je w zycie.

Uczymy tego co w biznesie
faktycznie jest potrzebne

W ASBIRO wszystkie zajecia sg ciekawe
i przydatne. Od samego poczatku uczysz
sie tego, co bedzie Ci potrzebne
w przysztosci, zamiast poswiecac czas na
zajecia ogoblne. Nawet przedmiot BHP jest
prowadzony tak, by poda¢ Ci praktyczne
wskazéwki.

ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA

¢ . UCZELNIA
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Co zyskasz studiujgc na

ASBIiRO?

)
\ !

UCZELNIA

ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA

Nauczysz sie skutecznie i na cate
Zycie

Zaku¢, zda¢, zapomnie¢? Nie u nas!
Przedsiebiorcy nie majg czasu na to...
zeby traci¢ czas. Case studies (sukcesy
i porazki), praca w grupach,
rozwigzywanie problemoéw, burze
mozgow, zajecia warsztatowe, dyskusje
- to tylko niektére z opcji, dzieki ktérym
utrwalisz informacje, zamiast wkuwac
formutki na pamiec.

Bedziesz traktowany jak partner,
a nie jak ,,studenciak”

W ASBIiRO wszyscy traktujg sie po
partnersku: zaréwno studenci, jak
i wyktadowcy.

Nikt nie spojrzy na Ciebie z goéry ze
wzgledu na wiek.

W  przyjemnej atmosferze poznasz
odpowiedzi na wszystkie swoje pytania
i bez zbednego stresu wezmiesz udziat
w  dyskusjach. Wielu uczestnikéw
Zauwaza, ze na naszych studiach czujg sie
tak, jak na kursie biznesowym!
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Co zyskasz studiujgc na
ASBIiRO?

U nas zdobedziesz umiejetnosci
i kompetencje przysztosci

Analiza danych, komunikacja z innymi,
autoprezentacja, negocjacje, zachowanie
work-life balance...

Oprocz dopasowanych do  kierunku
umiejetnosci wytrenujesz  kompetencje
niezbedne na co dzien.

Poznasz dziesiatki wartosciowych,
przedsiebiorczych ludzi

Jestes Srednig 5 o0sob, z ktérymi spedzasz
najwiecej czasu

W ASBIiRO uwazamy, ze najwazniejszymi
towarzyszami Twoich sukceséw s3 ludzie,
ktorzy Cie wspierajg, motywuja i na
ktorych wsparcie mozesz liczyc.

Spotkasz u nas wartosciowych ludzi,
wsréd ktérych nawigzesz przyjaznie na
cate zycie, ale réwniez przedsiebiorcow,
z ktérymi rozwiniesz swoj biznes.

W ASBIRO
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Co zyskasz studiujgc na

ASBIiRO?

Sprawnie zatatwisz

formalnosci

wszystkie

Bez wielogodzinnego oczekiwania pod
dziekanatem, drukowania tony podan czy
ttumaczenia sie niemitej »pani
z dziekanatu”. Wszystko zatatwisz szybko,
sprawnie i bez probleméw. Dodatkowo
kazdy rocznik ma dwédch opiekunéw
studenta, ktérzy na biezaco przekazuja
wszystkie informacje.

Wszystkie zajecia sa nagrane
w formie audio i video (uzyskasz
dostep do platformy edukacyjnej)

Jeszcze przed rozpoczeciem studiow
otrzymasz konto na asbiro.pl. Znajdziesz
tam ponad 300 ciekawych wyktadow.
Pézniej na platformie pojawig sie nagrania
audio i wideo z zajeé. Dzieki temu
powtoérzysz sobie materiat, a na zajeciach
skupisz sie np. na dyskusji, a nie na
robieniu notatek.

ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA

r . UCZELNIA

Praktyczny egzamin na koniec
studiow zamiast klasycznej pracy
licencjackiej

W  wiekszosci  przypadkéw  praca
licencjacka to praca odtwodrcza, ktéra
opiera sie na rozpisywaniu teorii.

W ASBIiRO stworzysz wtasny projekt
biznesowy, ktéry zaprezentujesz przed
przedsiebiorcami. W trakcie pracy nad
nim zyskasz wsparcie mentora 1:1.
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Z myslqg o kim powstaly
Studia Licencjackie
ASBiRO?

s 2 2

Kierunek Sprzedaz i Marketing Kierunek Zarzadzanie (str.13)
(str.8)

Chcemy aby na kierunek Zarzadzanie
zapisywaty sie osoby, ktore chca nauczyc sie
jak zarzadza¢ ludzmi, zasobami, procesami,
organizacja. Przede wszystkim takie, ktore juz
maja firmy, maja klientéw i zarzadzanie
organizacjg jest dla nich wyzwaniem

Na kierunek Sprzedaz i Marketing osoby,
ktére chcag nauczy¢ sie lepiej sprzedawac,
budowa¢ marke, dopiero zaistnie¢. Bedg to
wtasciciele firm, ale ci poczatkujacy, ktorzy
dopiero szukajg klientéow, ale rowniez osoby
ktére chca prowadzi¢ agencje marketingowe
albo chcg zostad specjalistami-freelancerami.

@

W jednym i w drugim przypadku przyjmujemy
na studia zaréwno osoby, ktére majg swoje
firmy, jak i osoby, ktére firm jeszcze nie maja
i te studia majg za zdanie przygotowac ich do
prowadzenia firmy w przysztosci.

UCZELNIA

N ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA
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Kierunek Sprzedaz

i Marketing

INFORMACIE OGOLNE

Gdzie odbywaja sie zajecia?

Na kierunek Sprzedaz i Marketing osoby,
ktére chca nauczy¢ sie lepiej sprzedawad,
budowaé¢ marke, dopiero zaistnie¢. Bedg to
wtasciciele firm, ale ci poczatkujacy, ktorzy
dopiero szukajg klientéow, ale rowniez osoby
ktére chca prowadzi¢ agencje marketingowe
albo chcg zostac specjalistami-freelancerami.

Dla kogo s3j te studia?

e Dla o0so6b, ktore chcg w niedalekiej
przysztosci zatozy¢ firme i potrzebuja
wiedzy sprzedazowo-marketingowej,
zeby dobrze rozkreci¢ biznes od samego
poczatku

e Réwniez dla oséb ktére specjalizujg sie
lub chca sie specjalizowaé w sprzedazy
i marketingu jako wtasciciele agencji
marketingowych, PRowych, ale réwniez
freelancerédw wigzacych swoja kariere z tg
branza.

[ . UCZELNIA

ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA

Czas trwania studiow: 3 lata

Specjalizacje do wyboru:
e Marketing produktu, marki
i przedsiebiorstwa
e Sprzedaz i negocjacje w biznesie

1 rok akademicki to:

e 14 zjazdoéw stacjonarnych w todzi,
o 4 weekendy zajec online,
e 3 wyjazdy studyjne i spotkania
z przedsiebiorcami w Warszawie
(praktyka biznesu).

Zajecia stacjonarne odbywajg sie w weekend
(sobota i niedziela) w todzi. Na zjezdzie
Z sesjg moze zdarzy¢ sie, ze zajecia beda
rozpoczynac¢ sie juz w piagtek wieczorem.
Zajecia teoretyczne odbywajg sie online na
naszej platformie webinarowe;j.

Na zakonczenie kazdego semestru
wyktadowcy przeprowadzajg sesje. Studenci
[Il roku na poczatku ostatniego roku studiéw
rozpoczynajg przygotowania do egzaminu
dyplomowego konczacego studia. Kazdy
student wybiera temat swojego projektu
koncowego (zagadnienie praktyczne,
biznesowe lub teoretyczne, dla tych
studentéw, ktoérzy nie prowadza firmy oraz
sposrod wyktadowcow wybierajg swojego
mentora, pod okiem ktoérego beda
indywidualnie przygotowywac projekt,
ktérego  zaprezentowanie jest czeScia
egzaminu konczacego studia.
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Kierunek Sprzedaz

i Marketing

PROGRAM STUDIOW

Pierwszy rok

Pracujemy nad fundamentami wiedzy i umiejetnosci, ktére powinien posiada¢ obecnie kazdy, kto
chce osiggnac sukces w zyciu i w biznesie, rozumiec jak dziata zaréwno rynek i gospodarka, jak
i przedsiebiorstwo. Oczywiscie w odniesieniu do zagadnien sprzedazowo-marketingowych, ktére
sg wiodacymi tematami na tych studiach.

Przedmioty

Technologia informacyjna (podstawowe
narzedzia i systemy IT, ktére sg niezbedne do

codziennego funkcjonowania, pracy,
prowadzenia firmy oraz beda
wykorzystywane na dalszych etapach
studiow)

BHP i ergonomia pracy (mikro-przedmiot,
podczas ktérego dowiesz sie jak zadbac
o odpowiednie warunki do efektywnej nauki
oraz pracy)

Ekonomia (fundament wiedzy o tym jak
dziata $wiat, gospodarka, rynek i ludzie, jakie
mechanizmy nimi rzadza i jak sie w nich
odnalez¢ aby z sukcesami prowadzi¢ swoje
biznesy oraz sie bogacic)

Jezyk obcy (angielski i jezyk do wyboru)
Wyjazdy studyjne i praktyka biznesu
- spotkania z przedsiebiorcami w Warszawie

UCZELNIA

ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA

¢ Metody ilosciowe w ekonomii i zarzadzaniu

(zajecia, podczas ktorych dowiesz sie jak te
mechanizmy rzadzace Swiatem, gospodarka,
rynkiem i zachowaniami konsumentéw,
dobrze mierzy¢, analizowa¢ i wyciggac
prawidtowe wnioski, na bazie ktérych
bedziesz mégt podejmowaé dobre decyzje
W zyciu, biznesie i inwestycjach)
Komunikacja w biznesie (czyli fundament
efektywnej i satysfakcjonujacej wspotpracy
z innymi ludZmi w codziennym zyciu, ale
rowniez w biznesie, sprzedazy, dziataniach
marketingowych i promocyjnych, warsztaty
umiejetnosci miekkich)

Zarzadzanie (podstawy zarzadzania
organizacja i firma, dla obecnych oraz
przysztych przedsiebiorcéow, ale réwniez
witascicieli agencji marketingowych i PR-
owych)

Praktyki zawodowe (realizowane na kazdym
semestrze studiow, student moze
zaproponowac wybrang przez siebie firme do
realizacji praktyk)
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Kierunek Sprzedaz

i Marketing

PROGRAM STUDIOW

Drugi rok

Na fundamenty wiedzy i umiejetnosci zdobyte podczas pierwszego roku studidow natozymy
specjalistyczng wiedze juz stricte z zakresu marketingu, PRu, sprzedazy i handlu, aby
profesjonalnie przygotowac Cie do bycia specjalista w branzy.

Przedmioty

Marketing (m.in. nowoczesny marketing,
budowanie marki, strategie marketingowe,
narzedzia i systemy wspierajgce dziatania
marketingowe, analiza rynku, produktu,
zachowan, potrzeb i Sciezki klienta, analityka
marketingowa, budowa skutecznych
kampanii  marketingowych,  wspdtpraca
z freelancerami i agencjami marketingowymi,
trendy i dobre praktyki w marketingu
przynoszace najlepsze rezultaty)

Handel i sprzedaz (m.in. projektowanie
skutecznego procesu sprzedazy w firmie,
narzedzia i systemy wspierajace sprzedaz,
budowanie zespotu sprzedazowego
i zarzadzanie nim....)

UCZELNIA

ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA

Finanse (podstawy finanséw dla wtasciciela
firmy i freelancera, planowanie finansowe,
prowadzenie  budzetow  sprzedazowych
i projektowych, optymalizacje i zarzadzanie
finansami w zyciu i biznesie...)

eBiznes (czyli omdwienie  wszystkich
zagadnien i narzedzi niezbednych do
prowadzenia z sukcesami dziatalnosci

w internecie, rozwdj e- i m-commerce)

Jezyk obcy (angielski i jezyk do wyboru)
Praktyki zawodowe (realizowane na kazdym
semestrze studiow, student moze
zaproponowac wybrang przez siebie firme do
realizacji praktyk)

Wyjazdy studyjne i praktyka biznesu

- spotkania z przedsiebiorcami w Warszawie
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Kierunek Sprzedaz

i Marketing

PROGRAM STUDIOW

Trzeci rok

To czas na dalszy rozwdéj w ramach jednej z dwdch specjalizacji oraz indywidualna praca
z wybranym przez Ciebie spo$rod wyktadowcdw mentora i przygotowywanie pod jego skrzydtami
projektu biznesowego, ktdérego zaprezentowanie bedzie czes$cig egzaminu na koniec studiow.
Wspodtpraca 1:1 z mentorem ma tez za zadanie przygotowaé Cie do osiggania sukcesow

zawodowych i biznesowych po zakoriczeniu studiow.

Przedmioty

Zajecia praktyczne i warsztatowe w ramach
specjalizacji Marketing Produktu, Marki

i Przedsiebiorstwa (m.in. Design Thinking,
projektowanie strategii marketingowych i ich
realizacja i optymalizacja dziatan,
zaawansowane techniki marketingowe, nowe
trendy i innowacje w branzy marketingowej,
zarzadzanie projektami, zarzadzanie
zespotem)

Zajecia praktyczne i warsztatowe w ramach
specjalizacji  Sprzedaz i Negocjacje
w Biznesie (m.in. warsztaty sprzedazowe,

warsztaty  negocjacyjne,  projektowanie
strategii  sprzedazowych, przywédztwo,
zarzadzanie zespotem, zarzadzanie

projektami, ekspansja na rynki zagraniczne)

UCZELNIA

ASBIRO
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Wybrane problemy wspoétczesnego swiata
lub polityka, geopolityka i geostrategia (do
wyboru studenta)

Projekt koncowy i przygotowanie do
egzaminu dyplomowego (indywidualne
konsultacje z mentorami)

Praktyki zawodowe (realizowane na kazdym
semestrze studiow, student moze
zaproponowac wybrang przez siebie firme do
realizacji praktyk)

Wyjazdy studyjne i praktyka biznesu
- spotkania z przedsiebiorcami w Warszawie
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Kierunek Zarzgdzenie
INFORMACIJIE OGOLNE

Gdzie odbywaja sie zajecia?

Na kierunek Sprzedaz i Marketing osoby,
ktére chca nauczyé sie lepiej sprzedawad,
budowaé¢ marke, dopiero zaistnie¢. Bedg to
wtasciciele firm, ale ci poczatkujacy, ktorzy
dopiero szukaja klientow, ale rowniez osoby
ktére chcag prowadzi¢ agencje marketingowe
albo chcg zostac specjalistami-freelancerami.

Dla kogo sa te studia?

e Dla wtascicieli firm, ktérzy chca uzyskac

wyzsze  wyksztatcenie, réwnoczesnie
rozwijajgc  wtasng firme lub firme
rodzinna.

e Dla poczatkujagcych  przedsiebiorcow,
ktoérzy maja za sobg drobne
doswiadczenia biznesowe lub firme
rodzinng, ale brakuje im wiedzy
biznesowe;.

e Dla o0s6b na etacie, ktére myslg
o otworzeniu firmy i chcg dotaczy¢ do
srodowiska, ktére pokaze im jak REALNIE
wyglada prowadzenie dziatalnosci
w Polsce.

I . UCZELNIA

ASBIRO
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Czas trwania studiow: 3 lata

Specjalizacje do wyboru:
e Zarzadzanie przedsiebiorstwem
e Zarzadzanie ustugami TSL (transport-
spedycja-logistyka)

1 rok akademicki to:

e 14 zjazdbéw stacjonarnych w todzi,
o 4 weekendy zajec online,
e 3 wyjazdy studyjne i spotkania
Z przedsiebiorcami w Warszawie
(praktyka biznesu).

Zajecia stacjonarne odbywajg sie w weekend
(sobota i niedziela) w todzi. Na zjezdzie
Z sesjg moze zdarzy¢ sie, ze zajecia beda
rozpoczynac¢ sie juz w piatek wieczorem.
Zajecia teoretyczne odbywajg sie online na
naszej platformie webinarowe;j.

Na zakonczenie kazdego semestru
wyktadowcy przeprowadzajg sesje. Studenci
[l roku na poczatku ostatniego roku studiow
rozpoczynaja przygotowania do egzaminu
dyplomowego koniczacego studia. Kazdy
student wybiera temat swojego projektu
koncowego (zagadnienie praktyczne,
biznesowe lub teoretyczne, dla tych
studentéw, ktoérzy nie prowadza firmy oraz
sposrod wyktadowcow wybierajg swojego

mentora, pod okiem ktérego beda
indywidualnie przygotowywac projekt,
ktérego  zaprezentowanie jest czeScig

egzaminu konczacego studia.
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Kierunek Zarzgdzenie
PROGRAM STUDIOW

Pierwszy rok

e BHPiergonomia

e Podstawy psychologii

* Filozofia spoteczna

¢ Podstawy zarzadzania

¢ Podstawy marketingu

¢ Mikroekonomia

¢ Metody ilosciowe w zarzadzaniu
e Warsztaty umiejetnosci miekkich
e Podstawy logistyki

e Makroekonomia

¢ Metody statystyczne w planowaniu biznesu
¢ Podstawy prawa w biznesie

e Jezyk obcy

e Kierunkowe praktyki zawodowe

Trzeci rok

e PR ibudowanie marki

* Przywodztwo w organizacji

e Zarzadzanie zamiang

o Zrédta finansowania MIS

o Strategie rozwoju MIS

¢ Finansowa ocena projektow inwestycyjnych
¢ Skalowanie biznesu

[ . UCZELNIA
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Drugi rok

Oprogramowanie uzytkowe w zarzadzaniu
Etyka

Zarzadzanie sprzedaza

Podstawy rachunkowosci finansowej
Zachowania organizacyjne

Wstep do zarzadzania jakoscia i produkcja
Metody i techniki zarzadzania

Finanse przedsiebiorstw

Design Thinking

Zarzadzanie zespotem

Systemy informatyczne w zarzadzaniu
Zarzadzanie procesowe

Jezyk obcy

Projekt specjalizacyjny |

Kierunkowe praktyki zawodowe
Specjalnosciowe praktyki zawodowe

Systemy zarzadzania jakoscig

Wybrane problemy wspétczesnego swiata
Systemy kontrolingu w firmie
Restrukturyzacja firmy

Projekt specjalizacyjny Il

Ekspansja na rynki zagraniczne
Motywowanie i wynagradzanie
pracownikéw

Strategiczne planowanie marketingowe
Projekt Koncowy

Specjalnosciowe praktyki zawodowe
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Terminy zjazdéw w roku
akademickim 2023 /24

| semestr - zimowy

N

7-8 pazdziernika - Zjazd inauguracyjny
w todzi

21-22 pazdziernika - zajecia wyjazdowe
- spotkania z przedsiebiorcami

w Warszawie

4-5 listopada - Zjazd w todzi

25-26 listopada - Zjazd w todzi

2-3 grudnia- Zajecia online

9-10 grudnia - Zjazd w todzi

13-14 stycznia - Zjazd w todzi

20-21 stycznia - Zajecia online

3-4 |lutego - Zjazd w todzi - sesja
egzaminacyjna - | termin

UCZELNIA

ASBIRO
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Il semestr - letni

17 lutego - Zjazd w todzi - sesja
poprawkowa - Il termin

18 lutego - Zjazd w todzi

2-3 marca - zajecia wyjazdowe

- spotkania z przedsiebiorcami

w Warszawie

9-10 marca - Zajecia online

23-24 marca - Zjazd w todzi

6-7 kwietnia - Zjazd online

20-21 kwietnia - Zjazd w todzi
11-12 maja - Zjazd w todzi

25-26 maja - Zajecia w todzi

8-9 czerwca- Zjazd w todzi - sesja
egzaminacyjna - | termin.

22-23 czerwca - zajecia wyjazdowe
- spotkania z przedsiebiorcami w
Warszawie

14 wrzesnia - Zjazd w todzi - sesja
poprawkowa - Il termin
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Dodatkowe waine

informacje

Dodatkowe wydarzenia:

4-11 sierpnia 2024 - Biznes Camp - wyjazd

z przedsiebiorcami tgczacy tematyczne
zajecia warsztatowe z wakacyjnym relaksem
i atrakcjami (wyjazd dla chetnych, dodatkowa
optata)

W jaki sposob zapisac sie na
studia?

1 krok - kliknij ,zapisz sie” i poczekaj na
kontakt z naszej strony

2 krok - telefonicznie skontaktuje sie z Tobg
opiekun rekrutacji, aby sie przywitaé, poznaé
Ciebie i Twoje oczekiwania wzgledem
studidéw, odpowiedzie¢ na ew. Twoje pytania
dotyczace studiéw i procesu rekrutacji

3 krok - wybierz forme ptatnosci, ktéra Ci
najbardziej odpowiada i opta¢ wpisowe
(1000z1)

4 krok - przeslij dokumenty rekrutacyjne
- tym sposobem rezerwujesz sobie miejsce
u nas na studiach

[ . UCZELNIA

ASBIRO

IM. LUDWIGA VON MISESA

Dokumenty wymagane do
przyjecia na studia:

Wypetnienie ankiety rekrutacyjnej
Swiadectwo maturalne

Swiadectwo ukoriczenia szkoty $redniej
Zdjecie jpg do legitymacji (takie jak do
dowodu osobistego lub paszportu)
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